
群团购插件运营分享
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团⻓长200⼈人 活动参与⼈人数
3万⼈人

⽉月销量量150万+ ⽣生鲜产品0损耗

团⻓长250⼈人 覆盖⼈人数
6万⼈人

3⼩小时6000箱酸奶 1天访客1W+

商家活动效果



业务基础
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不同类目商家怎么用群团购

⽣生鲜果蔬

县级城市、消费力低、价格敏感度高

本身在做群团购业务

统一管理培训，团长自己发展

地推

商家经营环境

管理理团⻓长⽅方式

招募团⻓长渠道

鲜花 

江浙沪、广深、北京，中高端小区

全国有3个仓库，平常发快递。新业务

统一管理培训

商家自有公众号招募

每日开团

新奇特产品+高佣金产品、时令商品

开团频率

佣⾦金金设置

每周2次

高品质、低价格、当季新款、节假日主题

10-20%佣金

服饰

活动选品

业务基础

5%-10%

长沙、广州、30-45岁女性、追求性价比

供应链很强、有自己的品牌

工具培训、协助产出内容、线下场地改造

定向招募、团长介绍、楼宇广告、朋友圈广告

每周1-2次

新款内购

10%佣金

团⻓长收益 单月2500-13000元 单月500-2000元 单周1500-3000元

团⻓长数量量 200-250人 700人 8人
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为什么大家都在做群团购？ 

如何判断自己的业务适不适合做群团购？ 

怎么从0到1做群团购？
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群团购的好处

货

场

增加卖货渠道/提高客户黏性

以销定采/不囤积不压货/提高库存周转率

降低物流成本/卖货范围更广

人
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群团购适合的商家：生鲜、日百、食品

易损耗 

高频消费 

商品利润空间大 

供应链稳定 

单件物流成本高 

服务时效性强 

不需要太大的存放空间

喜欢交流 

购买决策受他人影响 

看重便利性

商品特点 配送特点 客户特点
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群团购怎么做

人

团长招募 

团长激励 

团长管理

货

选品原则 

选品参考 

素材准备 

场

社群招募 

社群管理 

社群活跃
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线下招募

1.刺激团长发展新团长 

2.梯度奖励

1.盘点小区资源，地推设点 

2.现场展示产品、团购玩法 

3.用礼品、奖励吸引小区住户

报名，发展他们成为种子用户

线上招募 团长转介绍

人-如何招募团长

有一定粉丝基础（1500人以上）

1.微信推文 

2.朋友圈冷启动 

3.朋友圈广告
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人-线下招募团长
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人-线上招募团长
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人-线上招募团长

可联系客服开通广告投放业务 

留下联系方式 

有专业的广告投放经理跟进
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人-团长转介绍

激励策略

现金奖励 

实物礼包奖励 

购买折扣、储值金额

激励维度

邀请团长人数 

转介绍业绩提成

举例： 

单人邀请10位团长，当月业绩超过

500元，奖励现金奖励200元 

单人邀请20位团长，奖励被邀请人

业绩总和的5% 
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人-筛选团长的维度

有时间 有经验 有场地有人脉

小区业主 
小区工作人员 

社区KOL 

全职妈妈 
业余兼职

便利店工作人员 
已有50人以上的群 

门店/车库 
院子 
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人-团长激励
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人-团长激励

订货金额超过X元额外奖励 
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人-团长管理

团长导入期 团长发展期 团长成熟期 团长流失期

组织培训 

提高销售能力 

制定推广节奏 

提供推广素材

保持群活跃 

解决产品问题

及时清退

利益强调 

玩法介绍 

产品FAQ
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货-选品原则

品类 数量

单次团购不超过10款 
同一品类不超过3个 

生鲜果蔬 
零食 
日用品 

价格 周期

不超过39元 
尾数定价 

按照消费周期开团 

生鲜果蔬：每天 

休闲零食：每周1次 

粮油米面：每月1次 

日用品：每半个月1次 
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货-选品参考
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设计问题了解用户偏好 

支持送优惠券和积分

投票调查

货-选品参考
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货-素材准备
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场-社群招募

团长有群

团长无群

首单福利 额外权益

地推拉人 楼宇广告 社区活动

专人支持
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场-社群管理

社群规则：什么能做什么不能做

欢迎加入XXX！为了让你更enjoy，请知晓以下几点： 

①【改名片】请修改群昵称为：地区+昵称 

②【群服务】每天10点固定上线新鲜拼团水果，不定时举办免费试吃活动 

③【有问题】咨询福利可以找客服@XX；其他问题咨询店长@xxx 

④【不可以】不可以发广告/如果拉人请先联系群主/晚上23点后为禁言时间段 

⑤【你可以】分享自己的生活、团购水果、积极参与各种活动 

⑥请参考链接按模板做一个自我介绍，让大家认识你http://suo.im/NMS1K 

（链接内包含其他群社群规则） 

http://suo.im/NMS1K
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场-社群管理

在群里找到至少10位高度支持你的人

发放问卷，了解基本情况 

针对性沟通积极用户 

根据消费情况、储值金额定向沟通，单独提醒

问卷网 ：https://www.wenjuan.com 

腾讯问卷：https://wj.qq.com/
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场-社群活跃

会员日

服装类的买家秀等 

每月的double日（1月1日、2

月2日以此类推）是小区严选会

员日，当天热销产品降价促销

营销玩法 优质内容

前5位免单、随机免单、当日购

买金额第一名免单 

怎么吃、吃什么 

给邻里提供健康建议
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插件使用流程

未购买插件的商家，可以领取3天

免费体验卡，试用功能 
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插件使用-基础设置

设置团长名称+结算时间 编辑招募文案 
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插件使用-团长管理

点击团长管理-审核列表-审核 
点击团长管理-团长列表 

查看利润、清退不活跃团长 
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插件使用-创建团购

支持快速添加+从商品库快速复制商品信息 

目前未打通商品库存，可以独立设置库存销售 

团长利润=买家购买价格-供货价 
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插件使用-创建团购

支持快速添加+从商品库快速复制商品信息 

目前未打通商品库存，可以独立设置库存销售 

团长利润=买家购买价格-供货价
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插件使用-推广团购

PC后台推广 团长手机推广 客户下单 
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插件使用-团购订单处理
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新功能预告

可收取团⻓长保障⾦金金

商品可复⽤用多个活动

下单刺刺激

提货核销

增加退货流程

⽀支持团⻓长代下单

查看访客数据

业绩、佣⾦金金、订单数据导出

… …

订单优化 数据优化

基础优化 成单优化

商品数量量限制放到25个
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新功能预告
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Thank you！


