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前言

“智能分销”5月5日以来，已成功吸引了上千家商家参与，越来越多的商家来咨询怎么快速上手“智能分销”。

为了帮助广大商家更好的使用“智能分销”，有赞“智能分销”小课堂应运而生！

从本期课程开始，小课堂每个月都会向使用该功能商家发放主题教程，项目主运营会带领大家玩转“智能分
销”，利用本店流量获得更多额外收入。



智能分销是什么？

依托有赞大数据，

经过上万套数据算法模型，

根据每家店铺用户在有赞体系的行为，

诞生的智能推荐店铺可分销商品的专业服务功能。



智能分销能解决？

减少店铺流量浪费、流失
典型场景举例

1.用户在店铺搜索了“XX”商品，没有搜到该商品；

2.用户浏览后发现店铺商品少，不够挑选，离开店铺后在同类目其他店铺中购买了商品；

3.店铺有超过50%的顾客都喜欢“XX类目”商品，当前店铺内XX类目的商品没有或很少。

获得店铺额外补充收入
典型场景举例

1.用户需要购买防晒用品，在店铺购买防晒霜后，还需要太阳伞，但该店铺没有；

2.主营类目某商品热销，由于没有强大的供应链资源拿不到更多的商品量；

3.自营商品数量有限，采销更多商品没有资金。



智能分销能提供？

• 诊断数据，问题一目了然
新增监测店铺流量流失分析报告，让问题一目了解，助您制定更有效的解决方案。

• 算法推商品，转化率更高
算法推算买家喜好，筛选顾客最可能购买的商品，轻松解决商品丰富度困扰，转化率更高。

• 海量货源，一件代发
分销平台涵盖食品、居家个护、美妆、等类目商品，满足不同买家需求，平均利润30%以上，一件代发，省时省力。



期望获得额外补充收入的商家

智能分销适合谁？

重视店铺经营是否健康的商家



智能分销在哪里？

PC版微商城

操作路径1：店铺概况-智能助手-流量表现-快速提升

操作路径2：应用-配套工具-智能分销

操作路径3：应用-我要分销-分销市场首页资源位

路径3

路径1

路径2



智能分销在哪里？
APP版微商城

操作路径1：店铺-应用-智能分销

APP版微商城

操作路径2：店铺-应用-我要找货-分销市场固定资源位



怎么上架商品？
算法推荐，批量上架

计算适合本店分销的商品推荐展示，
商家可以单选或当页全选商品进行批

量上架。

类目设置，安心上架

自主选择类目

多一道挑选与保障

算法推荐，批量上架

推荐好物，有理有据

多选全选，批量上架省心省力



默认分组管理清晰

智能分销商品同自营商品一样，商家可自行更改分
组在店铺首页展示

怎么管理商品？

店铺展示随时调整

智能推荐位展示商品，用户搜索也能展示



怎么选货效果好？（通用参考）

店铺维度 店铺现状 选货关注内容 行动点 相同流量对比

商品数量
数量少（≤50） 商品数量补充 选择当页全选，批量上架商品

目标商品成交转化

数量多（≥200） 劣势商品替换 类目设置劣势商品类目，替换补充商品

经营类目

单一类目 热销，新品了解上架 选择单一类目，根据推荐商品和推荐语，选择商品上架

多类目（＜3个） 当前主推类目商品挑选 选择需补充或者替换类目，根据推荐商品和推荐语，选择商品上架

多类目（≥3个） 期望增量类目商品挑选 选择期望增量的类目，批量上架，主推1-5款商品

利润空间 平均30% 已30%为标准挑选 经营包围内，满足利润空间商品批量上架

异业销售 支持or不支持 多行业、多类目商品整合 批量上架周边类目商品，推出主题商品+周边商品组合

用户画像 视实际情况而定 店铺用户画像TOP3特点放大关注 TOP3特放大，选择满足期特点的商品，批量上架

客单价 视店铺经营而定 挑选与店铺客单价相符的商品 批量上架与店铺客单价相符的商品，符合用户消费习惯

分销能力

未分销过 初次分销，少量多次挑选商品
单次少量，多次上架，逐渐学习体会分销业务，找到适合店铺分销的
商品特点

曾经分销过 分析店铺点前现状和之前停止分销原因 有针对性挑选商品，按周关注分销商品转化

正在分销 根据店铺需要，补充or替换分销商品 关注商品转化，及时补充or替换分销商品

店铺能力

无运营能力 选择完全相信推荐商品 控制选货总量，相信推荐算法批量上架商品

有一定运营能力 控制选择店铺擅长类目 店铺擅长类目下，按照推荐算法批量上架商品并调整

有专业运营人员 完全控制推荐类目和商品 根据店铺运营策略，由专业运营挑选商品
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